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Informazione Redazionale

12022 si chiude con un
fatturato di 240 milioni
e oltre 40 mila unita

di flotta gestita e supera,
nonostante la crisi
economica globale

in atto, le previsioni

di inizioanno e 202
milioni di euro del 2021

SIFA continua a crescere

Societa che opera nel settore
oleggio a Lungo Termine

icoli e flotte aziendali, ha

0 il 2022 con una straordinaria
crescita rispetto all’anno precedente, con
un fatturato pari a 240 milioni di euro e

La Circular Mobility

Limpegno sulla sostenibilita & un
valore distintivo d iadaanni,dal
momento che gia nel 2019 lazienda ha
landiato il progetto strategico Circular
Mobility. Un'iniziativa ispirata ai principi
dell'economia circolare, che delinea un
modello innovativo in cui tutti i protagonisti
dellafiliera automotive contribuiscono,
in unavisione di sistema, a costruire
una mobilita sempre pill attenta alla
salvaguardia delle risorse ambientali. "Con
il nostro progetto Circular Mobility - spiega
-anche per tutto il 2023 vogliamo
essere Un aggregatore di idee, di visioni,
di rapporti tecnici, economici e sociali per
portare una nuova cuftura del Noleggio a
Lungo Termine e della mobilita nella logica
dell'economica circolare”

una flotta gestita di oltre 40.000 unita,

con 12.700 nuovi ordini. In un contesto
segnato da una congiuntura economica
negativa, per via delle conseguenze della
pandemia e della crisi russo-ucraina, che
ha avuto una ricaduta diretta sul settore
automotive, questi numeri risultano ancora
pitl sorprendenti. Sono state superate le
previsioni per il 2022 di inizio anno, che

si assestavano sui 234 milioni di fatturato,
con 38.000 veicoli in flotta. Inoltre & stata
confermata la continua crescita dell’azienda
che ha superato di ben 38 milioni di euro |l
fatturato del 2021.

LE SFIDE DI MERCATO

Nell'anno appena concluso-ha

saputo reagire alle sfide di mercato con
determinazione e coraggio. Malgrado la crisi
economica globale, 'azienda ha tenuto alta
la qualita del proprio servizio consolidando
ulteriormente la propria presenza su tutto

il territorio. “Anche se dal punto di vista
sociale la pandemia sembra superata, nel
mercato automotive viviamo ancora le
conseguenze del fermo degli impianti con
il conseguente ritardo nella consegna dei
veicoli nuovi. La crisi russo-ucraina ha poi
aggravato questa situazione e innescato un

aumento generalizzato dei prezzi”, spiega
I'‘Amministratore Delegato di

[ERIFSH che aggiunge quali sono state le
decisioni prese dall’Azienda per agevolare i
propri Clienti: “Abbiamo lanciato I'iniziativa
del noleggio del nostro usato fresco’ e scelto
di non vendere le autovetture di seconda
mano per metterle a disposizione dei clienti
in attesa di un nuovo veicolo. Inoltre, anche
nei momenti di maggiore difficolta, si &
deciso di mantenere un costante presidio

su tutto il territorio nazionale, tanto da non
aver mai fatto ricorso alla cassa integrazione,
nellottica di tutelare i nostri clienti e tutti i
collaboratori che lavorano con impegno e
dedizione nella nostra realta aziendale”.

NUOVI SERVIZI

Nel 2022 I'Azienda ha messo a disposizione
dei propri Clienti nuovi servizi importanti
quali: la DKV + CHARGE, una carta
carburante “ibrida” che consente sia di
ricaricare i veicoli elettrici sia di effettuare
rifornimento di carburante senza contanti
presso un’estesa rete di stazioni di
rifornimento multibrand, comprese le pompe
bianche; il servizio di telepedaggio con
UnipolMove e la stazione di ricarica mobile
da 22 kW JUICE BOOSTER.
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